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Modalités d’accès

Champs d’activités

Formations

Qualités requises / Attentes des entreprises

Poursuites d’étude

Perspectives professionnelles

Le baccalauréat professionnel est ouvert aux élèves issus de 3ème LV2, 
3ème PRÉPA-MÉTIERS, et seconde générale ou technologique qui souhaitent se réorienter.

Vous devenez polyvalent dans le secteur tertiaire en tant que :
• Commerçant(e) de détail.
• Commercial(e) dans la grande distribution.
• Télévendeur(euse)
• Vendeur(euse) en magasin, ou chez un grossiste

Le baccalauréat professionnel permet :
• Participer à l’approvisionnement et à l’animation de la surface de vente.
• Vendre, conseiller et fidéliser.
• Assurer la gestion commerciale de la fonction.

Formation professionnelle :
•  Animation commerciale, mise en place et mise 
  en scène de l’offre,
•  Gestion des produits et gestion commerciale, 
  approvisionnement (réassort), implantation, gestion 
  du linéaire, de l’espace vente, gestion et prévention 
  des risques,
•  Fonction vente, avant, pendant et après,
•  Économie et Droit,
•  Prévention Santé Environnement.

Ce métier demande plusieurs aptitudes et compétences :
• Un comportement relationnel adapté
• Un sens du relationnel et de la communication
• Un sens du travail en équipe, de l’organisation et de la gestion
• Un intérêt pour les langues étrangères
• La maîtrise des outils informatiques

• BTS Management des Unités Commerciales
• BTS Négociation Relation Client
• BTS Assistant de Manager

Enseignements généraux liés 
à la spécialité

Accompagnement personnalisé

Formation Générale :
• Lettres et Histoire/Géographie – EMC
• Langues vivantes (Anglais – Espagnol)
• Arts Appliqués
• Éducation Physique et Sportive
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